La Temporada de Invertir
Por Borys E. Burgos


Introducción

Diciembre como ninguna otra constituye la temporada más grande de comercio a nivel mundial, es el mes donde todos los negocios se ven favorecidos con el crecimiento de sus ventas; detallistas, minoristas, mayoristas, distribuidores y productores esperan que les favorezca dejando márgenes de ganancias capaces de crear industrias, mantener empresas y hasta salvar negocios, tal es el caso de artículos navideños donde empresas producen año con año todo tipo de decoraciones, durante todo el año, para que en un solo mes sus productos lleguen a los consumidores. En virtud de lo anterior cabe la pregunta es en verdad que debemos comprar todo lo que nos ofrecen los almacenes y campañas publicitarias.

Sin lugar a dudas que las familias de todo el mundo esperan con ansias las regalías, bonificaciones y sueldos extra de fin de año, en mi país El Salvador a esto se le conoce como el “Aguinaldo”, que en promedio es un sueldo extra a mediados de diciembre, en nuestro caso 9 de cada 10 somos cristianos y la gran mayoría somos católicos, y aunque de todas las demás denominaciones la gran mayoría hayan dejado de celebrar las festividades siguen aumentando sus gastos para tales días, sea en fiestas de fin de año, bodas, regalos y ropa todo de “temporada”; a continuación me propongo que para las familias hagan un nuevo planteamiento para los meses por venir y hagamos una “Temporada de Invertir”, descubriendo cómo y cuándo colocar nuestro dinero para generar ganancias y cuando menos aprovecharlo mejor.

Aún cuando el planteamiento del presente documento insista en la inversión del dinero y la reducción de nuestros gastos, habrá que recordar que paradigmas tan arraigados como los gastos de navidad llevan con nosotros por generaciones, así que manos a la obra y recuerda que los consejos y soluciones aquí propuestas deben ser analizadas y adaptadas al margen de cada país, región y persona por lo que, dicho esto, cada uno debe tomar lo propio y dejar lo demás.


Objetivo General

Proveer a las familias y personas en general herramientas efectivas de inversión y reducción de gastos innecesarios, analizando de manera congruente las verdaderas necesidades y las posibilidades de invertir en un producto financiero o empresa que genere ganancias, con el fin de obtener rendimiento efectivo y cuando menos reducir los gastos de temporada.


Objetivos Específicos:

· Determinar de manera clara las verdaderas necesidades para disfrutar de las festividades de fin de año, sin sacrificar motivos de diversión familiar y personal;

· Alcanzar la estabilidad y solvencia financiera en periodos de abundancia evitando periodos de recesión;


· Eliminar viejos paradigmas de “cuanto más gano más gasto”;

· Obtener rendimientos de una temporada navideña en lugar de deudas;


· Conocer y utilizar herramientas de inversión fáciles en todas partes sin necesidad de complicados trámites.




Por tradición millones de personas solteras y familias alrededor del mundo celebran la navidad y fin de año, y aún sin ser cristianos o pertenecientes a otras culturas y llevar diferentes calendarios al occidental, se alcanzan cifras record en los comercios a nivel internacional, miles de nuevos productos de temporada salen a la venta otros tantos esperan el momento adecuado para ser lanzados, la industria del cine marca un antes y un después del día de navidad estrenando sus mejores películas para el premio Oscar justo el 25 de diciembre, el negocio automovilístico se engancha a los compradores en las ferias de exposición de autos nuevos, los almacenes hacen lo suyo con supuestas ofertas de fin de año, la industria del juguete y de la tecnología se llevan el premio gordo con sus nuevos modelos, los negocios de ropa triplican y hasta cuadruplican sus ventas de todo el año en solo un mes y medio, el mundo entero da una vuelta más gracias a la navidad.

El principio de todo 
 El “Black Friday”
En un principio Dios creó los cielos y la tierra y vio que todo era bueno, luego los comerciantes crearon el Black Friday y vieron que era todo era estupendo.
Llega el día de acción de gracias se sirve la cena un hermoso pavo con su relleno, y por su puesto el pie de calabazas, la familia se reúne para disfrutar del ponche y las historias de los abuelos a continuación los niños se van a dormir y se abren las tiendas de campaña; un momento “tiendas de campaña”!! si has leído bien miles de personas se agolpan fuera de los almacenes una noche antes del Black Friday que marca el inicio de la temporada navideña en los comercios de todo el mundo; ya hemos escuchado historias acerca de gente que ha muerto al intentar entrar a un almacén luego que una estampida de gente quiere aprovechar las ofertas en liquidación, también aquella donde un guardia de seguridad que seguro se confió y al abrir la puerta del comercio donde trabaja le estalla en su corpulento pecho un mar de gente que se había hecho fuera, la otra donde un pobre tipo muere por hipotermia causada por el frio que soporto durante toda la noche para ser uno de los primeros en comprar en el almacén.

El uso de la palabra Black Friday comenzó alrededor de 1961 entre los oficiales de la policía encargados de la regulación del tráfico, luego este término se popularizó en 1966 y se extendió al resto de los estados a partir de 1975.
Más adelante, surgió una explicación alternativa, refiriéndose el término “negro” a las cuentas de los comercios, que pasan de números rojos a negros gracias al superávit.
El Viernes Negro no es oficialmente un día festivo, pero muchos empresarios ven este día como un día festivo junto con el Día de Acción de Gracias, dándoles el día libre a sus empleados, este día libre se convierte de provecho ya que se incrementa el número de potenciales compradores en Estados Unidos.
En el 2013, aproximadamente 141 millones de personas en los Estados Unidos compraron durante el Viernes Negro, gastando un total de 57.4 billones de dólares y con ventas de la red llegando a 1.2 billones de dólares.
En países de habla inglesa se le conoce como el “Black Friday”, también se le conoce en Latinoamérica como “Viernes Negro” o el “Buen Fin”.
Y de esta forma da inicio una temporada considerada como la mejor de todo el año calendario occidental, un ciclo que durante mucho tiempo ha sido esperado por los comerciantes, anhelado por los niños y muchas veces causa de ansiedad en los jefes de familia, a continuación le propongo unas alternativas fáciles de cómo invertir y ahorrar dinero sintiéndose bien respecto a sus ingresos y gastos.

Deseo concluir esta primera parte del análisis haciendo una primera aclaración al respecto del tema es mi firme intención ayudar a las personas y familias a conocer y aplicar maneras sencillas de invertir su dinero, ahorrar y disminuir sus gastos; la prosperidad y abundancia de la riqueza financiera y económica deben ser bien aprovechadas; se recomienda al lector adaptar cada uno de los consejos y alternativas a su propia realidad, cambie el viejo paradigma de “ganar más es gastar más” por otro que diga “Yo gano más e invierto más”, disfrute de sus festividades cualquiera sean estas sin la ansiedad de gastar dinero o endeudarse innecesariamente.

Ahorrar e Invertir un mundo de diferencia
Por mucho tiempo la gran mayoría de las personas se la paso creyendo que la palabra Invertir se refería únicamente a los ejecutivos, a las grandes empresas, a wall street, bolsas de valores, gente ocupada que se encargaba de millones de dólares; ahora sabemos que esa idea es errónea, todos podemos invertir y la verdad es que lo hacemos todo el tiempo, desde el obrero de construcción que gana el salario mínimo hasta el presidente de la compañía constructora que gana millones y que contrato al obrero, y es que en realidad todo esfuerzo ya sea transformado en dinero, tiempo, espacio o idea es una inversión, y genera una rentabilidad a corto, mediano o largo plazo; sin embargo, el ahorrar es totalmente diferente constituye la matriz de la inversión, el motor de la banca a nivel internacional precisamente son los ahorros de todos los cuentahabientes del sistema financiero; el termino ahorrar se refiere a colocar una cantidad de dinero resguardada de ser gastada; en otras palabras ahorrar es dejar gastar y guardar. 

Tan importante es ahorrar o guardar dinero como saber que el dinero en efectivo pierde su valor con el tiempo, como conocimiento general todos sabemos que el precio de los productos sube en la mayoría de los casos con el paso del tiempo, por lo que nuestros ahorros corren peligro de perder su valor adquisitivo. El valor adquisitivo del dinero se refiere a lo que podemos comprar con la misma cantidad de dinero hoy en día y lo que podremos comprar en el futuro; si nuestros ahorros únicamente se guardan sin percibir ninguna rentabilidad entonces fácilmente se podrían llegar a convertirse en un pasivo generando gasto en lugar de un activo generando rentabilidad.
 (
La premisa básica de ahorrar es tener dinero disponible ante cualquier imprevisto; sin embargo, luego de un tiempo debido a la inflación, fluctuaciones monetarias y todo tipo de razones económicas y sociales, tales como guerras, variaciones en los precios de los productos y otros los ahorros se vuelven un bien depreciable; aún cuando dichos ahorros estén en un banco este dará solo un 1.5% en el mejor de los casos, cuando la inflación a nivel mundial es entre un 4% y un 5%
)


Si bien ahorrar es fundamental para todos, invertir con inteligencia es la mejor manera de recibir ganancias de capital con un mínimo porcentaje de riesgo, Robert Kiyosaki escritor de la serie Padre Rico Padre Pobre, lo define más claramente como Adquirir Activos que generen ganancias, este concepto se refiere a invertir en aquello que nos pueda generar una rentabilidad en lugar de gastar en cosas que nos dan perdidas, a continuación se presentan varias condiciones y alternativas de inversión fácil de bajo riesgo y con retornos de capital en el corto, mediano y largo plazo.
· Invierta y produzca dividendos
· Cree su propia empresa: como la gran mayoría es probable que usted diga “Yo empresario, pero tendría mucho trabajo por hacer, además el riesgo es demasiado” o “pero es que yo tengo un trabajo y familia que debo mantener”; sin embargo, crear nuestra propia empresa es cosa que cualquier persona puede hacer, sin necesidad de dejar el trabajo que ya tiene o invertir grandes cantidades de dinero, solo siga los siguientes pasos:

1. Identifique una necesidad básica en su vecindario, para la temporada navideña surgen muchas necesidades que se pueden anticipar, tales son los siguientes ejemplos: 
· Pintar la fachada e interior de las casas, recuerde que la gran mayoría de personas recibe visitas para esos días, y desean tener la casa presentable y limpia;
· Arreglar desperfectos, goteras en los techos, puertas defectuosas, tuberías en mal estado, todo lo que se pueda arreglar;
· Ir de compras, como todo mundo para esas temporadas lo que hace falta a la gran mayoría es tiempo para ir de compras;
· Decoración de Casas, las personas invierten tiempo y dinero en decorar sus casas, algunos inclusive pagan a compañías para que se encargue de ello;
· Servicio de niñera, en todas partes se celebran fiestas todos los días de diciembre, y necesitan quien cuide a los niños, la familia promedio paga entre 5 y 7 dólares por noche;
· Servicios de banquetes, muchas familias alivian la carga de cocinar en casa contratando servicios de banquetes a domicilio.

2. Analice la posible solución para cada necesidad, aunque usted sea incapaz de resolver con sus propios medios tal o cual problema, proponga una solución efectiva para cada necesidad, en este punto deberá investigar todo lo relacionado con la necesidad y la solución que usted propone.

3. Visualice sus recursos actuales, ¿cuenta con suficientes brochas para pintar? tiene lo que se necesita para solventar alguna de las necesidades que ha previsto, puede proveer la solución con lo que ya cuenta o tendría que comprar algo más.

4. Que  otra cosa tendría que comprar o tener para solucionar los problemas, solo dígase que necesitaría para solventar tal necesidad, debe profundizar mucho más la investigación ir a tiendas especializadas y cotizar precios, además de preguntar a expertos en solucionar dichos problemas, empresas que ya se encargan de hacer lo que usted propone.

5. Tiene las habilidades necesarias, ¿es bueno cuidando niños? Cada necesidad requiere diferentes capacidades para satisfacerla, encuentre sus verdaderas capacidades y que es lo que verdaderamente le gusta hacer.

6. Vea a su alrededor, ¿Qué otras personas pueden ayudar?, vea en su familia o amigos quien estaría dispuesto y con la capacidad de solventar cada necesidad.

7. Escoja una o dos empresas, recuerde que el que mucho abarca poco aprieta, vea que necesidad puede y esta en condiciones óptimas para arreglar, verifique sus recursos constantemente y sea selectivo con sus colaboradores.

8. Manos a la obra, todos tenemos gran cantidad de cosas en nuestros hogares, armarios, bodegas y  que ni siquiera ocupamos en la casa, sáquele provecho y dinero.

Sea adaptativo, probablemente alguien diga “pero eso es diferente a mi realidad, yo vivo muy lejos de todo, o quizás soy nuevo en el vecindario y nadie me conoce”, serán muchas las excusas a la hora de poner manos a la obra pero si comienza poco a poco verá que en realidad es fácil. 

· Utilice bien su dinero para la temporada, a continuación se presentan algunas alternativas que le ayudaran a maximizar sus oportunidades:

1. Anticipe sus compras de temporada, presupueste con antelación lo que verdaderamente le hará disfrutar de unas lindas fiestas sin necesidad de quedarse endeudado; evite comprar por impulso, aténgase al presupuesto y ejecútelo, recuerde que es mejor una fiesta pequeña y solvente que una grande y llena de deudas;

2. Cotice varios lugares y almacenes, pregunte e investigue acerca de sus opciones; verifique que obtiene el mejor precio y la mejor calidad, que beneficios recibe si paga en efectivo o con tarjeta;

3. Pida descuentos y rebajas, hable con el vendedor, por absurdo que parezca la gran mayoría de almacenes y tiendas cuentan con descuentos adicionales preparados para clientes, dichos pueden ser por un mínimo de compra u otras condiciones;

4. Haga grupos de compras, recuerde que la unión hace la fuerza, puede unirse con amigos o familiares que también comprarán lo mismo que usted o contratarán los mismos servicios, y si presentan una sola lista de compras es seguro que recibirán buenos descuentos;

5. Pregunte por el inventario desfasado, recuerde que una bola en el árbol de navidad siempre será una bola de navidad sea cual sea el año, todos los almacenes tienen inventario de años pasados con descuentos especiales, pregunte y seguro se sorprenderá;

6. Investigue productos en línea, hay cientos de lugares en internet donde se venden productos nuevos y usados que la gente quiere vender, vea lo que busca seguro encontrará buenas opciones de compra;

7. Pregunte a los productores, muchas veces dejamos pasar verdaderas ofertas o promociones porque pensamos que los grandes almacenes o tiendas son los únicos que tienen acceso a los productores, tome el teléfono y pregunte;

Finalmente haga la mejor combinación de alternativas para su realidad, por ejemplo puede hacer su grupo de compras con sus vecinos o familiares y hablar directamente con los productores de lo que desean comprar, le aseguro los atenderán con gusto.

· Si lo quiere comprar entonces véndalo, existen consorcios de compra donde por una membresía usted puede comprar con precios de mayoreo; sin embargo, en la mayoría de los casos debe comprar dos ó más artículos de los que usted desea, quédese con lo que va a utilizar y el resto véndalo, obtendrá ganancias antes de lo esperado, cerciórese que tiene posibles clientes para lo que desea comprar y que ofrecerá precios competitivos;

· Monetice sus recursos, muchas personas cuentan con grandes inversiones sin utilizar, sáquele provecho, aquí algunas ideas de cuales son estos:

1. Casas y espacios grandes, muchas personas cuentan con enormes espacios donde perfectamente se puede realizar fiestas, dele unas manitas de pintura limpie los techos y listo, ofrezca condiciones ideales para festejos de fin de año;

2. Su parqueo, recuerde el tiempo y espacio son dinero, ofrezca sus parqueos en alquiler, todos buscan un lugar seguro para dejar su carro e ir a la fiesta;

3. Su dinero, a veces tenemos excedentes de dinero sin utilizar, puede ofrecer en préstamo su dinero con la rentabilidad media de los bancos y casas de préstamos, pero cuidado, siempre pida una garantía; gane dinero sin perder amigos;

4. Sus hijos, enséñele a sus hijos a ser emprendedores, con un mínimo de inversión usted puede incentivarlos a crear su propia empresa,  puede ser venta de accesorios navideños, cuidar niños, ir de compras y otros;

5. Equipo especializado, cortadores de grama, equipos de sonido profesionales, pantallas gigantes de video, herramientas industriales, con gusto cualquier persona le rendirá un alquiler por su equipo profesional cuando de arreglar la casa para una fiesta se trate;

6. Sus conocimientos, años de estudio o de trabajo especializado pueden ser la clave para obtener dinero, ofrezca sus conocimientos técnicos o prácticos para esta temporada, recuerde todos queremos saber donde se venden las esculturas de hielo, pero pocos pueden hacerlas;

7. Su auto, rente su auto para que vayan a la fiesta, es seguro que si ofrece un descuento en comparación a las grandes compañías obtendrá dinero extra;

8. Su tiempo, vienen vacaciones de navidad, tiempo perfecto para descansar, pero si lo que quiere es obtener algo de dinero extra contrátese, hable con sus conocidos y ofrézcales ayudarles con el trabajo para la fiesta.

· Condiciones ideales para invertir y evaluación de riesgos:
Como es justo pensar toda inversión trae consigo riesgos; ahora toca conocer las condiciones ideales donde se pueden disminuir  y saber identificar a que nos enfrentamos.
· Condiciones: son aquellas que determinan Qué, Cuánto, Cómo, Dónde, Cuándo vamos a invertir, y retorno que obtendremos al recuperar nuestra inversión; nos plantean las limitantes y alcances de las alternativas de inversión que tenemos a nuestro alcance, aquí algunos ejemplos:

1. Préstamos en efectivo: las condiciones ideales son las siguientes:
· ¿Qué vamos a invertir? Dinero en efectivo;
· ¿Cuánto? 50% máximo del sueldo del sueldo recibido por el deudor;
· ¿Cómo? Garantía prendaria;
· ¿Dónde? En el vecindario o con amigos;
· ¿Cuándo? Un mes de plazo;
· Retorno 10% de interés semanal.

2. Alquiler de local para fiestas: Condiciones ideales:
· ¿Qué vamos a invertir? Local de 100mt2 de espacio;
· ¿Cuánto? $100 en arreglos, pintura y decoración;
· ¿Cómo?  Contrato por 1 día y 1 noche incluye uso de red WIFI, uso de baños, cocina, cabe TV y parqueo para 15 autos;
· ¿Dónde? En nuestra casa de campo o de la playa;
· ¿Cuándo? Del 1 al 31 de diciembre.
· Retorno $150 por noche.

3. Cuidar niños: Condiciones ideales:
· ¿Qué vamos a invertir? Tiempo de noche;
· ¿Cuánto? 6 horas;
· ¿Cómo?  Tarifa por niño;
· ¿Dónde? En nuestra casa;
· ¿Cuándo? Del 1 al 31 de diciembre;
· Retorno $7 por niño.

4. Alquiler de equipo: Condiciones ideales:
· ¿Qué vamos a invertir? Equipo profesional de audio y video; 
· ¿Cuánto? 10 horas;
· ¿Cómo?  Tarifa incluye instalación manejo y desinstalación de equipos
· ¿Dónde? En nuestro vecindario y con amigos;
· ¿Cuándo? Del 1 al 31 de diciembre;
· Retorno $100 por evento.

· Evaluación de riesgos
Deben tomarse todas las medidas de valoración para conocer exactamente todos los por menores de la inversión, realice una tabla FODA (Fortalezas, Oportunidades, Debilidades y Amenazas) de evaluación de riesgos por cada alternativa:
	Grupo de compra comunitario

	Fortalezas
	Oportunidades
	Debilidades
	Amenazas

	Hay muchos vecinos y amigos dispuestos a comprar junto a mí.
	Tengo la membrecía de un supermercado de mayoreo.
	Algunos podrían quedar inconformes con el producto.
	Alguien podría quedar pedir crédito.

	Es fácil reunir un buen grupo de personas con las mismas necesidades.
	En el mayoreo hay todo tipo de productos.
	Habrá productos con mínimos de compra.
	El supermercado es sin devoluciones.

	Maquillaje y corte de cabello

	Fortalezas
	Oportunidades
	Debilidades
	Amenazas

	Se gastan de $20 a $50 por cada cesión en un salón profesional
	Tengo muchas amigas que se arreglan y van a fiestas.
	Cuento con poco material para teñir cabello
	Al final de la cuadra hay un salón de belleza

	Tengo un diplomado en cosmetología 
	Mis parientes y amigos pueden traerme mas clientes
	Habría que poner un anuncio en la puerta de la casa
	Podría comprar material innecesariamente y que me queden excedentes

	Alquiler de vehículo

	Fortalezas
	Oportunidades
	Debilidades
	Amenazas

	Mi auto es espacioso y con aire acondicionado.
	Conozco mucha gente que va a fiestas.
	Me quedaría sin posibilidad de salir.
	El conductor podría beber alcohol y ser detenido.

	Mi auto tiene seguro de daños para terceros.
	Los vecinos siempre piden taxi para salir.
	Mi auto funciona únicamente con gasolina especial.
	La fiesta podría coincidir con la fiesta de mi empresa.



Ahora que ya tiene la tabla FODA asígnele valores del 1 al 10 a cada casilla, el valor mínimo asignado es de 1; sume las Fortalezas y Oportunidades y réstele las Debilidades y Amenazas, si el valor es negativo es una pésima inversión, si es positivo y menor de 5 es una mala inversión, si es mayor de 5 es una inversión aceptable, si es mayor de 7 es una buena inversión y si es mayor de 9 es una inversión excelente; recuerde que entre más casillas tenga de cada inversión mejor será su análisis.
Existen todo tipo de evaluaciones de riesgos para sus inversiones, lo mejor será siempre investigar todos los por menores, hasta el detalle más pequeño le servirá para decidir.

· Trucos y consejos para invertir mejor.
· Tarjetas de crédito: las tarjetas de crédito dan un margen de 30 días para pagar el monto utilizado sin generar ningún interés, lo que significa que tiene todo ese tiempo para sacarle lucro a su crédito sin pagarle nada extra al banco, pregunte primero cual es su fecha de corte;
· Puntos acumulados: Investigue que puede comprar o canjear con sus puntos o  como se llamen en su banco por las compras con sus tarjetas, hoy en día hay muchos bancos que inclusive los intercambian por dinero en efectivo, en todo caso evite intercambiarlos por productos promocionales del banco, vea que puede comprar de su presupuesto de compras;
· Descuentos por compras en efectivo: Todos los grandes almacenes ofrecen descuentos especiales por compras en efectivo, vea que le resulta mejor pago en efectivo o con tarjeta;
· Ofertas y promociones: Investigue primero por que un artículo esta en promoción u oferta, muchas veces es por que el nuevo inventario tiene un precio similar al anterior, otras veces ni siquiera están en oferta únicamente le colocan un letrero con un porcentaje encima;
· Productos de tecnología: Igualmente que los vehículos la gran mayoría de productos de tecnología pierden gran parte de su valor una vez salen del almacén por lo que si solamente lo compra como un accesorio para usted o su casa queda fuera del rango de ser considerado como inversión, para ser considerado como tal debe generar algún tipo de rentabilidad;
· Evite compras de último momento: Esta comprobado que la gente gasta  mucho más cuando esta en compras de último minuto, por que esta dispuesta a pagar más para conseguir lo que desea, así que aténgase a su presupuesto de compras;
· Siempre consulte: En temporada navideña es normal que los almacenes y supermercados cambien el precio de los productos, así que si usted hace su presupuesto con mucha anticipación probablemente necesitará una actualización;
· Venda lo que no use: Como se dijo anteriormente existen muchos sitios en internet donde se venden artículos nuevos o usados que la gente ya no utiliza.

· Recomendación final:
 Finalmente le recomiendo haga de cada uno de sus esfuerzos una inversión, vease a usted mismo como un inversor de riesgo, todos tenemos las mismas 24 horas al día llenas de grandes oportunidades, la diferencia la hace en que las utilizamos unos pocos atraemos lo que realmente deseamos, otros atraen aquello que les disgusta. Aproveche todos y cada unos de sus recursos al máximo, monetice sus habilidades y capacidades, elimine todas aquellas excusas que le impiden emprender una vida de éxito y prosperidad.
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Si quieres hacerte rico, céntrate
en ganar, conservar e invertir tu
dinero. i quieres ser
pobre, céntrate en gastarte el
dinero. Puedes leerte mil libros y
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sobre el éxito  la prosperidat
pero todo se reduce a eso.
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